Westen
@ 37.000 Euro
(30.000-47.000 Euro)

Anwaltshauptstadte
Berlin, Disseldorf, Frankfurt am Main,
Hamburg, KoéIln, Miinchen, Stuttgart
@ 48.000 Euro
(30.000-70.000 Euro)

Hamburg

g Dusseldorf

{Baurecht}

Norden
@ 37.000 Euro
(30.000-48.000 Euro)

Osten
© 33.000 Euro
(28.000-45.000 Euro)

Siiden
@ 43.000 Euro
(32.000-60.000 Euro)

Keine Uberraschungen im Baurecht: Die héchsten Einstiegsgehilter
gibt es in den Anwaltshauptstédten. Die Ndhe zu den GroBkanzleien
(die Werte aus der Ubersicht auf Seite 32/33 sind in dieser Ubersicht
nicht beriicksichtigt worden) ldsst die baurechtlichen Top-Kanz-
leien nachziehen. In groBer Zahl bewegen sich die Gehalter aber
zwischen 45.000 und 50.000 Euro. In den Regionen schneidet der
Siiden deutlich besser als der Rest ab. Baden-Wiirttemberg sticht
bei den Einzelwerten hervor. Bei den Gehaltern am unteren Rand
liegt das Baurecht deutlich vor anderen Rechtsgebieten. Auffallig
ist, dass sich in der ganzen Republik auch schlechter verdienende
Kanzleien finden. Ein Grund: Es sind meist die Kanzleien, die im
Bereich des Baurechts keinen Schwerpunkt entwickelt haben.
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Die dritte Umfrage

Der Einstellungs- und Gehélterreport von
Anwaltsblatt Karriere in diesem Heft beruht auf
einer Umfrage bel mittelstdndischen Kanzleien,
bei GroBkanzleien sowie Recherchen der
Redaktion. Insgesamt wurden 250 mittel-
standische und 26 GroBkanzleien befragt

(23 haben geantwortet), so dass sich flr den
gesamten Anwaltsmarkt im Bereich Immo-
bilien Aussagen treffen lassen. Beim dritten
Einstellungs- und Gehélterreport war spur-
bar, dass nicht jede Kanzlei Transparenz

bei den Einstellungsgehéltern schatzt.
Wahrend die GroBkanzleien offen Uber Ein-
stiegsgehélter sprechen, lag die Verweige-
rungsquote bei den mittelstéandischen
Kanzleien im Baurecht und im Mietrecht bei
rund einem Viertel, bei den Vergaberechtler
immerhin noch bei 18 Prozent. Die Grof3-
kanzleien erhielten einen Fragebogen. Mit
den mittelstandischen Kanzleien wurden
zwanzigminutige Telefoninterviews gefuhrt.
Gesprachspartner waren Rechtsanwaltinnen
und Rechtsanwélte, die Mitglied im Deutschen
Anwaltverein sind. Die Gesprachspartner
wurden aus dem Mitgliederbestand der
Arbeitsgemeinschaft Bau- und Immobilien-
recht (mehr als 2.800 Mitglieder), der
Arbeitsgemeinschaft Mietrecht und Immobilien
(mehr als 2.000 Mitglieder) sowie fur das Ver-
gaberecht aus dem Bestand der Deutschen
Anwaltadresse gewahlt. Es wurden nur
Anwalte befragt, die nachhaltig im jeweiligen
Rechtsgebiet tatig sind. Das erklart, warum in
der Umfrage Sozietaten (rund 80 Prozent)
dominieren, obwohl auch viele Einzelanwaélte
gerade das Mietrecht (mit-)anbieten. Der
Markt der Immobilienrechtskanzleien hat
Tradition: Im Baurecht waren rund 30 Prozent
der Gesprachspartner langer als 20 Jahre
und 53 Prozent langer als 10 Jahre zugelas-
sen. Auch im Mietrecht dominierten Anwalte
mit mehr als zehn Jahren Zulassung (mehr
als 70 Prozent), nur im Vergaberecht gibt

es auch ein jungere Garde (37 Prozent der
Befragten waren zwischen funf und zehn
Jahren zugelassen). Die Ergebnisse der
Umfrage wurden durch Recherchen der
Redaktion bei Vorsitzenden von &rtlichen
Anwaltvereinen Uberpruft.
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meist die groflen, internationalen Sozietiten ab. Bei der Projektentwicklung (z.B. gro-
Rer Einkaufszentren oder von Flughifen) konnen auch die spezialisierten mittelstindi-
schen Sozietiten noch gut mithalten. Sie haben meist auch Expertise fiir Bauméingel-
prozesse. Ein Wachstumsmarkt mit besten Chancen ist das Vergaberecht. Wenn die
offentliche Hand ausschreibt, muss sie die Regeln des Vergaberechts einhalten — und
die Bieter konnen bei Verstéflen schnellen und effektiven Rechtsschutz bekommen.

Gesucht wird Nachwuchs immer

Wo sind die Einstiegschancen fiir Berufsanfinger am besten? Die Grof$kanzleien haben
einen stindigen Bedarf. Die Zahl der Neueinstellungen lag 2007 im Immobilienrecht
bei mehr als 100. Fiir 2008 ist das Bild gemischt: Einige wachsen leicht, einige stagnie-
ren, einige wollen weniger einstellen. Der erste Aufschwung scheint einen Dampfer
bekommen zu haben. Ein Befund, der auch von den mittelstindischen Kanzleien be-
stitigt wird. 62 Prozent der befragten Baurechtskanzleien wollen 2008 iiberhaupt keine
Anwilte einstellen, egal ob im Baurecht oder einem anderen Rechtsgebiet. Unterm
Strich heifdt das zwar, dass noch immer mehr Kanzleien als zwischen 2002 und 2006
auf Nachwuchssuche sind. So viele Stellen wie 2007 gibt es aber nicht mehr. Im ver-
gangenen Jahr hatten rund 60 Prozent der befragten Kanzleien einen oder zwei
Anwilte eingestellt. Im Vergaberecht sieht die Lage dhnlich aus. Allerdings sind hier
einige kleinere Kanzleien hinderingend auf Nachwuchssuche. In der Nische Vergabe-
recht ist daher noch am ehesten Platz fiir gute Nachwuchsanwilte.

Im Mietrecht ist der Aufschwung dagegen nicht angekommen. Die Quote der
Einstellungsverweigerer liegt bei den befragten Kanzleien jedes Jahr recht bestindig
bei 70 Prozent. Fiir Bewerber gibt es aber Hoffnung: Die Kanzleien im Mietrecht
stellen immerhin noch ein, anders als zum Beispiel die Kanzleien im Familienrecht
(siehe Heft 2/2007, S. 24 ff.). Nur 20 Prozent der Kanzleien haben iiber fiinf Jahre
tiberhaupt keinen Nachwuchs rekrutiert. Das deutet auf langsames, bestindiges
Wachstum bei den meisten Kanzleien hin. Ein Erklirungsgrund: ,Das Streitpotential
in Eigentiimergemeinschaften ist nicht konjunkturabhingig, sagt ein Anwalt.
Zudem sei im Verbraucherbereich ein Mandats- und Umsatzwachstum schwierig.

Was die Kandidaten bieten miissen

Die Einstellungschancen im Immobilienrecht sind — im Vergleich zu anderen
Rechtsgebieten in den bisherigen Einstellungs- und Gehilterreporten — relativ gut.
Und was erwarten die Kanzleien? Sie schauen vor allem auf die Noten — und auf die
Fremdsprachenkenntnisse. Die Grofikanzleien erwarten fast durchweg sehr gute,
herausragende oder verhandlungssichere Englischkenntnisse, flieRend oder gut ist
schon Minimum. Und der Nachweis erfolgt heute am einfachsten tiber einen anglo-
amerikanischen LL.M. Der Trend ist lingst auch bei den mittelstindischen Kanzleien
angekommen. Im Mietrecht und im Vergaberecht sind mehr als 50 Prozent der
befragten Kanzleien Fremdsprachenkenntnisse wichtig. ,Der irische Taxifahrer,
der eine Eigentumswohnung in Berlin als Geldanlage kauft, will englisch sprechen®,
berichtet ein Berliner Anwalt. Die niedrigen Berliner Immobilienpreise lockten halt
auch Kleininvestoren aus dem Ausland. Im Baurecht erwarten nur 44 Prozent der
befragten Kanzleien Fremdsprachenkenntnisse. Ein Grund: Wer sich auf komplizierte
Bauprozesse spezialisiert, braucht eher ZPO-Kenntnisse. Immerhin fast 48 Prozent
der befragten Kanzleien sind tiberwiegend im forensischen Bereicht titig.

Bei den Noten bestitigen sich die Trends aus fritheren Reports: Mit einem Doppel-
pridikat sind noch immer die Chancen auf ein Vorstellungsgesprach am hochsten.



{Vergaberecht}

——
e

Nerden
31.000-50.000 Euro

Hamburg

Berlin

Osten
26.000-50.000 Euro

@ Disseldorf
g Koéln

g Stuttgart
g Munchen

Siden

31.000-75.000 Euro

AnwaltShaUptStédte + Die besten Gehilter im Immobilienrecht zahlen die Vergaberecht-
Berlin, Diisseldorf, Frankfurt am Main, ler: In den Anwaltshauptstadten schnellen die Geh_?lter in Héhen,
Hamburg, KéIn, Miinchen, Stuttgart die auch GroBkanzleien bigten (die Werte aus der Ubersicht auf
@ 57.000 Euro Seite 32/33 sind in dieser Ubersicht wieder nicht beriicksichtigt
(40.000-80.000 Euro) worden). Sie miissen wohl auch so hoch sein, weil die Anforderun-

gen an die Kandidaten fast genauso hoch wie bei den GroBkanz-
leien sind. Bemerkenswert: Am unteren Rand liegen die Gehalter
niedriger als im Baurecht. Eine Erkldrung: Das Vergaberecht ist
ein junges Rechtsgebiet mit relativ vielen Kanzleineugriindungen.
Die Spezialisten fiir das Vergaberecht sitzen vor allem in den
Anwalthauptstadten: Fiir die Regionen sind daher keine Durch-
schnittswerte, sondern nur die Bandbreite der ermittelten
Gehalter angegeben.
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Die Groftkanzleien erwarten es, sind jedoch in einigen Fillen — ein Zeichen fiir einen
Mangel an Kandidaten — zu Abstrichen bereit (siehe Ubersicht GroRkanzleien auf
Seite 32/33). Aber auch mittelstindische Kanzleien schauen darauf: Im Vergaberecht
ist 52 Prozent der Kanzleien das Doppelpridikat ,sehr wichtig“ oder ,wichtig®, im
Baurecht liegt der Wert bei knapp 40 Prozent, im Mietrecht dann nur noch bei knapp
30 Prozent. Am Ende herrscht Realismus: Ein Pridikatsexamen wird gewiinscht.

Im Vergaberecht ist es fast 83 Prozent der Kanzleien ,sehr wichtig” oder ,wichtig*,
im Baurecht 70 Prozent und im Mietrecht noch 55 Prozent. Bewerbungen beenden
am Ende eher die schlechten Noten: Im Baurecht und im Vergaberecht ist ein nur
»ausreichendes“ Examen fiir gut zwei Drittel der befragten Kanzleien schlicht nicht
akzeptabel. Gnidiger mit den Bewerbern sind nur die Mietrechtler. 60 Prozent
sortieren Kandidaten mit ,ausreichend” nicht gleich heraus.

Wenn die guten Noten fehlen ...

Wenn die Note als Turdffner versagt, was bleibt? Immobilienrechtler sind pragmati-
sche Menschen. Eine einschligige Station im Referendariat wird durchweg von rund
50 Prozent der befragten Kanzleien als ,wichtig” eingeschitzt, allerdings so gut wie
nie fiir ,sehr wichtig“. Einen Pluspunkt kann auch ein abgeschlossener Fachanwalts-
lehrgang bringen. Bei den Baurechtlern und den Vergaberechtlern ist ein Kurs im
Bau- und Architektenrecht mehr als 40 Prozent der Kanzleien ,sehr wichtig“ oder
,wichtig“. Beim Gehalt ist dann bei den Baurechtlern die Hilfte der Kanzleien zu
einem Zuschlag bereit, wihrend bei den Vergaberechtlern der Wert mit 36 Prozent
deutlich niedriger liegt. Das spiegelt die praktische Bedeutung des Kurses fiir das
Rechtsgebiet wieder, denn den ,Fachanwalt fiir Vergaberecht” gibt es bislang nicht.
Nur bei den Mietrechtlern spielt der Fachanwaltskurs Mietrecht und WEG noch
keine grofie Rolle. Nur 25 Prozent der Kanzleien finden ihn ,sehr wichtig“ oder
Jwichtig“, immerhin wiren 40 Prozent der Kanzleien zu einem Aufschlag auf das
Startgehalt bereit. Und die GroRRkanzleien? Thnen ist der Fachanwaltskurs schnuppe.
Keine der befragten Groflkanzleien legt Wert darauf.

Der Doktortitel — er spielt in vielen Rechtsgebieten kaum noch eine Rolle —lohnt
im Immobilienrecht nur noch fiir Kanzleien, die die Tradition hoch halten. Er ist bei
den Baurechtlern noch fast 30 Prozent der Kanzleien ,sehr wichtig®, und 39 Prozent
der befragten Kanzleien ,wichtig”. Bei den Mietrechtlern ist er knapp 44 Prozent der
befragten Kanzleien schlicht ,unwichtig“. Und die eher auf die Noten achtenden
Vergaberechtler sagten zu mehr als 60 Prozent, dass der Doktor ,nicht schade“. Die
Bewerbung befliigeln wird er nicht. Allenfalls beim Gehalt kann er noch einen Auf-
schlag rechtfertigen. Am grofiziigigsten sind hier die Baurechtler (rund die Hilfte
wirde mehr zahlen). Interessant: Bei den GrofRkanzleien ist der Doktor inzwischen
lingst nicht mehr obligatorisch und ist gehaltsneutral. Er wird selbst von sehr
elitiren Sozietiten nicht mehr ausdriicklich verlangt — zumindest sollen gute Kandi-
daten nicht durch solche Hiirden in die Hinde der mittelstindischen Kanzleien ge-
trieben werden, wie es heif$t. Der Wettbewerb um die Besten der guten Kandidaten
ist lingst entbrannt. ,Es gibt leider auch unter den Topabsolventen immer wieder
welche, die iberhaupt nicht in wirtschaftlichen Kategorien denken kénnen*, klagt
der Partner einer internationalen Kanzlei. Immobilien sind unbeweglich — und da
denken die Mandanten langfristig. So viel Uberblick erwarten sie auch von einem
jungen Anwalt — und am Ende ist es vollig egal, ob er den Erben eines Zinshauses
oder einen Immobilienfond berit. #
Rechtsanwalt Dr. Nicolas LUhrig
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.000 Euro)

Anwaltshauptstadte
Berlin, Disseldorf, Frankfurt am Main,
Hamburg, KoIln, Miinchen, Stuttgart
) 46.000 Euro
(30.000-57.000 Euro)

@ Duisseldorf

{Mietrecht}

+

Norden
@ 40.000 Euro
(26.000-46.000 Euro)

Oste
©'33.000
(24.000-50.000 Eu

g

> Miinchen

Siden
@ 43.000 Euro
(30.000-50.000 Euro)

Die Uberraschung: Das Mietrecht kann bei den Gehiltern im Schnitt
locker mit dem Baurecht mithalten, in den Anwaltshauptstadten
werden sogar Spitzengehalter von mehr als 55.000 Euro geboten -
und auch der Siiden liegt wieder vorn. Zugleich werden im Miet-
recht auch die niedrigsten Gehalter im Immobilienrecht gezahlt.
Vor allem im Osten, im Norden und im Westen sind die Kanzleien
sparsam. Die Spannbreite der Gehalter ist (auch im Osten) groB.
Die Ergebnisse spiegeln die unterschiedlichen Mandatsstrukturen
der Kanzleien wieder. Wer Vermieter (vor allem im gewerblichen
Bereich) und Eigentiimergemeinschaften vertritt, arbeitet mit or-
dentlichen Streitwerten profitabel. Wer auf Mandate von Privaten
angewiesen ist, kann Bewerbern nur wenig beim Gehalt bieten.



